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Neues hochwertiges Schulungsprogramm

Planmeca Academy
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Schulungsprogramm fiir bestehende erpamecacen
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» Sie lernen, bei Ihrer klinischen und diagnos-
tischen Arbeit das Potential Ihres Planmeca
3D-Systems sowie der Planmeca Software
anwendungen voll auszuschopfen.

» Sie lernen, wie Sie 3D-Bilder effizient
interpretieren, wie Sie verschiedene Software-
tools fiir genaue Diagnosen nutzen, welche

Module Sie fir verschiedene Kinische Fall Bitte beachten

verwenden, usw.
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Starkes Wachstum
und neue ldeen

as Jahr 2012 verlief fir Planmeca sehr erfolgreich.

Trotz der internationalen Wirtschaftsturbulenzen hat
Planmeca nicht nur auf den neuen wachsenden asiatischen
Mirkten Marktanteile gewonnen, sondern auch auf den
traditionellen und wichtigen europaischen Markten.

Auf dem riesigen chinesischen Markt ist Planmeca
zurzeit die bevorzugte Marke fur digitale 2D- und
3D-Panorama-Bildgebung. Die wachsende Mittelschicht
ist bereit, in hochwertige Mundgesundheitsptlege und
bestmogliche Technologie zu investieren. Als finnischer
Hersteller in Privatbesitz bin ich auf diesen Erfolg sehr stolz.
Es ist das Ergebnis jahrelanger harter Arbeit.

Unser starkes Engagement ftr den Aufbau von Kunden-
beziehungen und unsere Leidenschaft fiir Innovation leiten
alle unsere Unternehmungen. Es ist mein fester Glaube,
dass uns diese Werte dorthin gebracht haben, wo wir uns
heute befinden — an die Spitze unserer Branche.

Die Samen fur zukiinftige Erfolgsgeschichten werden ge-
genwartig aktiv in Afrika und Stidamerika gesat, wo zurzeit
eine Gesundheitspflegeinfrastruktur aufgebaut wird. Es ist
bemerkenswert, dass sich diese Markte direkt auf digitale
Dentalgerate zubewegen.

Effizientere Produktionsprozesse
und erhohte Kapazitaten

Unsere neuen hochmodernen Produktionsanlagen sind
jetzt voll in Betrieb. Um die Effizienz zu erhohen, haben wir
unsere Produktionsprozesse fiir Rontgengerite wie auch fir
Behandlungseinheiten verbessert. Ich freue mich aufleror-
dentlich, dass diese Bemithungen zur Steigerung unserer
Produktionskapazitat und zu einer deutlichen Verktrzung
unserer Lieferzeiten gefihrt haben, sodass wir auf Thre
Bedurfnisse noch besser reagieren konnen.

Planmeca Academy fiir die 3D-Produktschulung
Um den wachsenden Bediirfnissen unserer 3D-Anwender
zu gentigen, hat Planmeca nun ein neues internationales
3D-Schulungsprogramm mit dem Namen Planmeca
Academy gestartet. Damit soll ein neuer Meilenstein auf
dem Gebiet der 3D-Produktschulung errichtet werden. Die
Schulungskurse werden von international renommierten
Medizinern und Zahnmedizinern aus der ganzen Welt
geleitet. Sie erfahren mehr iiber unser neues Programm in
diesem Magazin.

Offenheit und Freiheit der Wahl

Die Anzahl der Anbieter von Geriten und Losungen ins-
besondere auf dem Gebiet der Bildgebung wichst weltweit
sehr rasch. Daher kommt der Bildgebungssoftware Planmeca
Romexis” eine Schliisselrolle zu: Wir sind gegenwartig in
der Lage, attraktive Kombinationen von 3D-Bilddaten fir
verschiedene klinische Zwecke zu liefern und zu erzeugen.
Zusatzlich zu der exzellenten Anwendererfahrung und den
ausgefeilten Bildgebungstools bieten wir Ihnen die Freiheit
der Wahl. Ein Softwaresystem und eine Softwareplattform
mit offener Konnektivitait machen es dem Zahnarzt méglich,
verschiedene Planungsanwendungen zu verwenden, zum

Beispiel bei Zahnersatz oder Kieferorthopédie. Ich bin
tiberzeugt, dass die Softwarepolitik von Planmeca richtig ist.

Ein weiterer interessanter Bereich ist die Verwendung
patientenspezifischer 3D-Implantate, die wir fir die re-
konstruktive maxillofaziale Chirurgie anbieten. Durch die
wachsende Anzahl virtueller 3D-Patientendaten kénnen
wir in Fallen schwieriger rekonstruktiver chirurgischer
Eingriffe die Vorteile von 3D-Modellen voll ausschopfen.
Das Feedback auf diese patientenspezifischen Implantate
war hervorragend, denn sie verkiirzen die Operationszeit
und ermoglichen den Kliniken somit bedeutende
Kosteneinsparungen. Vor allem aber bringt die Behandlung
ftr den Patienten ein weitaus besseres dsthetisches Ergebnis
und hohere Lebensqualitat.

IDS 2013

Die Internationale Zahnmedizin-Messe in Kéln bot eine
einmalige Gelegenheit, einen direkten Einblick in unsere
neuesten Innovationen und bahnbrechenden zahnmedizi-
nischen Technologien zu gewinnen.

Wir sind stolz darauf, unser Konzept digitaler Perfektion
auf eine neue Ebene zu heben, indem wir neue offene
CAD/CAM-Lésungen, digitale Gerite und ein komplettes
Software-Paket prasentieren, und damit Zahnmedizinern
auf der ganzen Welt helfen, effektiver zu arbeiten.
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alle Blicke auf sich

Rontgengeraten ist einfach
zu bedienen — sogar Kinder sind
in der Lage dazu!

Unsere breit gefacherte Auswahl an neuen Geraten,
CAD/CAM und Softwareldsungen sorgte flir stetiges
Stimmengewirr und Begeisterung an unserem Stand
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Die 35. Internationale
Dental-Schau, die in diesem
Jahr im Mdrz stattfand, war
die grofSte und geschdiftigste
Dentalmesse mit

125.000 Messebesuchern

aus 149 Ldndern und

2.058 Unternehmen,

die ihre Produktinnovationen
prdsentierten.

Die Planmeca Sovereign Classic-Behandlungseinheit mit
ihren vielseitigen Eigenschaften wurde mit Interesse von
den Kunden aufgenommen.




Auf dieser Veranstaltung blieb der Stand

von Planmeca mit seinen 600 m? sicherlich
nicht unbemerkt. Der farbige und stilvoll
gestaltete Stand — der grifSte bisher — war voller
bahnbrechender Neuheiten und vermittelte

auf perfekte Weise unsere Hingabe

an Technologie und Innovation.
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Unsere neue und komfortable Positionierungshilfe ftr
Planmeca ProMax® 3D wurde von einem Besucher
getestet.

Unser Stand zog mehr Planmeca-Hdndler und
Kunden als jemals zuvor an. Ein herzliches Dankeschdn
an alle Besucher von unserem Stand!




Neue Funktionen der Planmeca
ProMax® 3D-Familie

+ Neue einstellbare und komfortable Positionierungshilfe

« Neuer benutzerfreundlicher Touchscreen fiir alle Planmeca
ProMax°-Gerite erhaltlich [

Planmeca PlanScan™ Lab

« Praziser Desktop-Scanner fiir Dentallabore
+ Benutzerfreundlich und wartungsfrei
« Offenes STL-Dateiformat

>

Planmeca PlanMill™

Prazises Highspeed-Frasen

« Perfekte Prézision flir Prothesearbeiten —

Planmeca ProMax® 3D Plus v Versionen: ——
Ein wirkliches All-in-one-Gerat - fiur Zahnarztpraxen P[I)an|n2bedcak Planscan
« Volumengréfen: @40x50 mm, @70x70 mm, @90x90 mm, _ fur Dentallabore Igitaler Abdruckscanner
« Echtzeit-Scannen, schnell und prazise
@140x90 mm

.« DVT, 3D-Foto, 3D-Modell-Scannen, Panorama- und + Komfortable Bedienung — kein Pulver

. o + Ausgabe in offenem STL-Dateiformat
Fernréntgenaufnahmen, echte extraorale Bissfltigel

2 Planmeca - Planmeca ProCeph™

Jeder

1~® :
RomEXIS CIOUd Benutzer i« Effektives One-Shot-Fernrontgengerat

an jedem :
Ort i fur Planmeca ProMax°-Gerate

Planmeca PlanCAD™

Perfektes Designtool von einzelner Krone bis zu voller
Zahnbogen-Briicke

Aufnahmen online austauschen ) )
« Kurze Belichtungszeit

— keine Bewegungsartefakte = 17 T Tl | ettt ettt et e et e et sa et e et s et et e e et et e et s et et s et s et e et e et st e st s et s et ae et e e e e e e s et e tasaetasaesasaesasaen
Planmeca ‘

Romexis® Cloud

Planmeca
Romexis®-
Benutzer

D . 4
3D

Planmeca ProScanner™

Planmeca Romexis® Scannen von 3D-Modellen
3 D Ol‘thO StUle Scannen Sie Ihre Abdriicke und Gipsmodelle mit jedem Plan meca Sovereign® CIaSSiC Kompakeer Folienscanner mit allen Funktionen

fir Bilder in Spitzenqualitdt

. . . Planmeca ProMax® 3D -Gerit + Intelligenter Infektionsschutz
Innovative 3D-Tools fiir Kieferorthopaden und Dentallabore ) . .
. : . . . + Innovationen im Design
Erstellen Sie lhren virtuellen Patienten mit DVT, 3D-Gesichtsfoto und

3D-Modell-Scanbild + Intuitive Bedienung




Planmeca
IDS 2013

Ein wirkliches All-in-one-Gerat
Planmeca ProMax® 3D Plus

Ein neues Mitglied in unserer
Planmeca ProMax” 3D-Familie

| Highlights
Die neue Planmeca-Showroom-Anwendung enthalt

jetzt auch Informationen zur ganzen Bandbreite der Planmeca-
Behandlungseinheiten.

Jetzt ausprobieren!

Planmeca-Showroom-
Anwendung fiir das iPad

ie Planmeca-Bildgebungsanwendung flr das iPad wurde
Derweitert und heifit nun Planmeca Showroom. Mit
Hilfe der kostenlosen neuen Anwendung kénnen Anwender
Behandlungseinheiten, Bildgebungsgerate und Software tber
ihr iPad erkunden. Die Anwendung bietet ein ausfihrliches
Produktinformationspaket fiir Anwender der Behandlungseinheiten
und Rontgengerate von Planmeca.

Mehrere ey ‘
Sprachversionen o "y Ml |

stehen zur Verfiigung, 04
Jetzt auch L
auf Deutsch!

Der Anwender kann den Planmeca Showroom in einem
360°-Winkel betrachten und verschiedene Produktkategorien
eingeben, von Behandlungseinheiten und Bildgebungsgeraten bis
hin zur Software. Die Anwendung umfasst auch klinische Bilder,
eine virtuelle GUI ftr die Planmeca ProMax® 3D-Produktfamilie,
Demo-Videos, Animationen und interaktive Inhalte.

Der kostenlose Planmeca-Showroom kann aus dem App Store
heruntergeladen werden.

HINWEIS: Falls Sie die Planmeca-Bildgebungsanwendung
bereits besitzen, konnen Sie sie einfach auf Ihrem iPad aktualisieren.

ifm]

die Planmeca
Showroom-Anwendung

Download D Available on the

App Store

Neuer Bildgebungsmodus zum
Scannen von Abdriicken und
Gipsmodellen

lanmeca ist stolz, einen neuen Bildgebungsmodus fiir seine
Rontgengerdte Planmeca ProMax® 3D, Planmeca ProMax®
3D Mid und Planmeca ProMax® 3D Max vorzustellen. Dieser
Bildgebungsmodus dient zum Scannen von Abdricken und
Gipsmodellen. Der gescannte Abdruck ist sofort als digitales Modell in
Planmeca Romexis® verfligbar und kann mit DVT-Daten Uberlagert
oder in ein offenes STL-Format exportiert werden.
Die erzielten 3D-Abdruck-Scans kdnnen in vielféltiger Weise verwendet
werden. Der Anwender kann zum Beispiel:
- Durch das Vergleichen von Abdriicken aus unterschiedlichen
Behandlungsphasen den Fortschritt der kieferorthopadischen
Behandlung verfolgen.

+ Die Veranderungen und Bewegungen der Zdhne messen und mit

dem urspringlichen DVT-Bild vergleichen.

Abdruck-Scans als solche und in Kombination mit DVT-Bildern bei
der Planung orthognathischer und Folgebehandlungen (pra- und
postoperative Situationen) verwenden.

Schnappschsse fiir Abweichungsbilder pra- und postoperativer
Situationen erstellen.

Gemappte oder separate Abdruck-Scans und DVT-Volumen in einem
offenen STL-Format in eine kieferorthopadische und chirurgische
Planungssoftware exportieren.

Abdruck-Scans und 3D-Kronen mit DVT-Volumen in der Romexis-
Implantatplanung verwenden.

Von der automatischen Speicherung von Abdruckmodellen in den
Patientendaten zusammen mit allen anderen Bildern (intraorale, DVT,
Panorama, Fernrontgen) profitieren.

-

Planmeca Planmeca Planmeca Planmeca
ProMax®3D's ProMax® 3D Classic ProMax® 3D Mid ProMax® 3D Max

Planmeca ProMax"® 3D Plus Al
* VolumengroRen: @40x50 mm, @70x70 mm,

®9ox90 mm, P140x90 mm
* DVT, 3D-Foto, 3D-Modell-Scannen, Panorama- und

Fernrontgenaufnahmen, wahre extraorale Bissfllgel

Digital Perfection’ =

Mehr sehen. Ndher herankommen. Besser arbeiten.

R
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www.planmeca.de

PLANMECA

Y
f y m ﬁﬁ'a Planmeca Oy Asentajankatu 6, 00880 Helsinki, Finnland. Tel. +358 20 7795 500, fax +358 20 7795 555, sales@planmeca.com, www.planmeca.com
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TEXT & FOTOS DR CARLO PIZZO, DDS & DR GIOIA AMICO, DDS
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Die neue Zahnartztpraxis A & P Clinic, die vor sechs
Monaten von Dr. Carlo Pizzo und Dr. Gioia Amico
in Cittadella, Italien, erdffnet wurde, ist vollsténdig
mit Réntgengercten und Behandlungseinheiten von
Planmeca ausgestattet. Die beiden jungen Zahncdirzte,
die sowohl ihr berufliches als auch ihr privates

Leben miteinander teilen, teilen miteinander auch
die Liebe fiir Asthetik und Schénheit.

Eine schone und komfortable
Arbeitsumgebung schaffen

,In unserer brandneuen zahnmedizinischen
Praxis haben wir eine Planmeca Sovereign
und eine Planmeca Compact” i (Rollwagen-
Version) installiert und haben diese jetzt seit
sechs Monaten im Einsatz. Beim Aufbau
unserer Klinik — einschliefilich Mobel, Gerite
und Zahnarztstithle — waren Asthetik, Design
und Leistung die entscheidenden Faktoren
hinter jeder Entscheidung. Nur die Einheiten
von Planmeca konnten unseren Bedurfnissen
gentigen: elegant, komfortabel und innovativ
sind nur einige der Attribute, mit denen man
sie beschreiben kann.

Das Arbeiten mit Planmeca-Behandlungs-
einheiten ist ein Vergniigen! Sie konnen vom
Anwender individuell konfiguriert werden,
sodass jeder Zahnarzt an der Praxis seine
eigenen Voreinstellungen vornehmen kann.

Unsere motorisiertere Planmeca Sovereign
kann nach Belieben gedreht werden, um best-
moglich in den Raum zu passen: das ist bei
jeder anderen auf dem Markt befindlichen
Behandlungseinheit undenkbar. Dies ist eine
Eigenschatft, die uns sehr oft hilft, ergonomi-
scher zu arbeiten.

Planmeca Compact i (in seiner Rollwagen-
Version) ist unsere erste Wahl im Operations-
saal, denn sie ist der beste Operationstisch fur
einen Zahnarzt: der Rollwagen lasst den Raum

Die stolzen Eigentiimer der A & P Clinic,
Dr. Carlo Pizzo und Dr. Gioia Amico.

tber und um den Patienten herum frei und
erlaubt uns, effizient zu arbeiten.

Beide Einheiten sind unglaublich komfor-
tabel und auch viele unserer Patienten haben
dies hervorgehoben. Und wir geben zu, dass
wir uns selbst nicht nur einmal ein Nickerchen
auf ihnen gegonnt haben!

Nicht zuletzt ist das Design viel edler als bei
jedem anderen Produkt. Dies ist etwas, worauf
wir sehr achten. Jeder — die Patienten, die Arzte
und das zahnmedizinische Assistenzpersonal
— fihlen sich wohler und arbeiten besser in
einer schonen Umgebung. Unsere Praxis ist
der Ort, an dem wir mehr Zeit als irgendwo
sonst verbringen, unser Zuhause eingeschlos-
sen: wir mochten, dass es ein Ort ist, den wir
mogen und lieben. Deshalb haben wir uns far
Planmeca entschieden.

3D-Magie mit der neuesten
Technologie

Seit unsere Praxis eroffnet wurde haben wir
auch Planmeca ProMax" 3D Mid verwendet
und sind damit wirklich zufrieden. Wir
haben dieses Gerat nach einer griindlichen
Analyse des Marktangebots gewihlt: Wir
benotigten ein Bildgebungsgerat mit einer
grofSen Bandbreite an FOV-Einstellungen, der
Moglichkeit Panorama- und Fernrontgenbilder
zumachen und nicht zuletzt eine Software, die
nativ auf Mac OS betrieben werden kann, da

unsere I'T-Infrastruktur komplett auf Apple-
Computern aufgebaut ist. Planmeca ProMax
3D Mid war das einzige Gerit, das alle diese
Anforderungen erftllte.

Es ist wunderbar, dieses Gerat fir die
Aufnahme panoramatischer Bilder zu ver-
wenden, fir die Behandlungsvorplanung,
3D-Scans, die Entfernung von Weisheitszihnen
und fiir die Implantatchirurgie. Mit Planmeca
Romexis’, seiner eigenen Software, konnen
wir virtuell das genaue Zahnimplantat, das
wir anwenden werden, platzieren, indem wir
es in der integrierten 3D-Implantatsammlung
auswahlen. Das funktioniert ausgezeichnet.

Das Gerit sowie die Software arbeiten
nahtlos zusammen; sie sind schnell, zuverlas-
sig und leicht zu bedienen. Das 3D-Rendering
ist fiir uns ein unglaublich leistungsstarkes
Werkzeug — fur die Visualisierung der tatséich-
lichen Knochenmorphologie der Patienten als
auch far die Patienten selbst, indem sie ihnen
hilft, ihre klinische Situation sowie die von
uns angebotene Behandlung zu verstehen.
Auf diese Weise kann Planmeca Romexis ein
sehr effizientes Kommunikationswerkzeug
sein. Aus diesem Grund haben wir auch die
Planmeca ProFace’-Option eingefithrt: Durch
das Uberlagern eines 3D-Scans des Patienten-
gesichts und eines DVT-Bildes kénnen wir
unseren Klienten ein leicht verstandliches Bild
zeigen, in dem sie sich tatsachlich wiedererken-
nen konnen. Sogar heutzutage erscheint dies
vielen magisch!”




TEXT & FOTOS
Dr. Gerardo Labrana
Radiologische Klinik La Dehesa:
,Planmeca ist eine weltweit bekannte Marke fur zahnmedizinische
Rontgendiagnostikausstattung. Eines der Hauptmerkmale von Planmeca
ist, dass das Unternehmen die Ausristung speziell fur Radiologen und fiir
keine andere klinische Fachrichtung entwickelt. Das spiegelt sich hauptsachlich
in der Romexis Software wieder, die Uber ein Druckmodul verflgt, welches den
Alltag vereinfacht und fir die Arbeit einer maxillofazialen radiologischen Klinik
wesentlich ist. Ich bin in jeder Hinsicht mit dem Service zufrieden.
Die Aufmerksamkeit und Bemiihungen wéhrend der Installation /
und Schulung ist ausgezeichnet. Sie sind immer bemiiht, "
jedes Problem zu 16sen."

Dr. Labrana ist der leitende
medizinische Berater von
Planmeca, der seine Erfahrung
anhand von Fallstudien und
Anwendungen der Gerdte

bei zahlreichen Meetings,
Veranstaltungen und
Konferenzen prasentiert. Dr.
Labrafa ist auch ein Pionier in
der Verwendung des ProFace-
Systems. Er arbeitet auch an
der Clinica Alemana sowie der

Planmeca
stark in Chile

Universidad del Desarrollo.

Dr. Jorge Crignola
Zahnirztlicher Dienst, Clinica Santa Maria:
,Ein Gleichgewicht zwischen Design, Funktion und einem scharfem Bild
der gerontgten Struktur. Als wir vor der Entscheidung standen, eine Ausstattung

Chiles Wirtschaft gehort heute zu den gesiindesten auf
der Welt. Das prognostizierte Wachstum fiir 2012 betrug
5,25%, mit einer prognostizierten Inflation von 2,5%.
Man erwartet, dass Chile in 2012 und 2013 das hochste
Wirtschaftswachstum der OECD-Lédnder haben wird.
Planmeca hat auf dem chilenischen Zahnmedizinmarkt
eine starke Stellung — unsere Kunden sagen warum.

Gegenwéirtig ist Planmeca in Chile das
fihrende Unternehmen seiner Sparte.
Sein Marktanteil betrug in 2011 41%. Der
prognostizierte Marktanteil fiir 2012 betragt
49%

In den letzten zwei Jahren wurde Planmeca
in Chile ausschlieflich von der BEYS Group
vertreten. Wahrend dieses Zeitraums wurden
insgesamt 90 Einheiten verkauft: 1/3 davon
waren intraorale Gerate, 1/4 Kegelstrahl-
3D-Gerate, 1/4 2D-Gerite, und der Rest
Behandlungseinheiten.

Universitatskunden von Planmeca:

« Die Universitat von Chile ist die prestige-
trachtigste und traditionsreichste Univer-
sitait des Landes und zugleich eine der
angesehensten in Sidamerika.

« Die Universitat von San Sebastian war die
erste Universitat, die eine Kegelstrahl-3D-
Einheit installiert hat. Die Universitat wird
zurzeit vergrofiert.

« Die Universidad Mayor besitzt einen
akademischen Spitzenplatz und ist die
erste private Universitat in Chile, die einen
Diplomkurs in Odontologie anbietet.

Die wichtigsten Kliniken mit

Planmeca-Geraten:

« Die Clinica Alemana gilt als die zweitbeste
medizinische Klinik in Stidamerika. Die Klinik
ist ausgestattet mit einem Planmeca ProMax®
3D Max-Gerit, einem digitalen Planmeca
ProMax® 2D-Gerdt, Planmeca Intra™- und
ProSensor®-Gerate sowie mit einer Planmeca
Compact™ i-Behandlungseinheit.

« Die Clinica Santa Maria hat in Chile eine
beachtliche Geschichte, insbesondere
wegen ihres odontologischen Dienstes.
Sie ist mit einem Planmeca ProMax 3D s-
Gerat ausgerlstet.

« Die La Dehesa Dental Radiology Clinic, an
der Dr. Gerardo Labrana, ein respektierter
Fachmann, praktiziert, hat ein Planmeca
ProMax 3D Max-Gerdt und eine digitale
Planmeca ProMax.

« Planmeca besitzt auch ein Standbein in
Kliniken und Arztpraxen in ganz Chile.

Exzellenter Service macht
sich bezahlt
Der Schliissel zum Erfolg von Planmeca in
Chile ist exzellenter Service. Es beginnt mit
der personalisierten Beratung durch ein Team
von Fachleuten, die fiir alle Aspekte in den
Bereichen Pre-Sales-, Sales- und After-Sales-
Services zustandig sind — hochqualifizierte
Mitarbeiter sind in der Lage, jedes Problem
zu I6sen und dem Kunden eine umfassende
Losung anzubieten. Sie bieten auch haufige
Anwenderschulungen an den Geriten,
immer mit dem Ziel, einen exzellenten
Service anzubieten, der die Erwartungen der
anspruchsvollsten Kunden tbertrifft.
Auflerdem fanden in Chile, so wie auf der
ganzen Welt, bedeutende Veranderungen auf
dem Gebiet der Bildgebung statt, und zwar
durch die gegenwartige Fokussierung auf
digitale Technologien, bei denen Planmeca
der absolute Marktfiihrer ist.

diesen Typs zu kaufen und uns sehr dhnliche Preise vorlagen, entschieden wir uns in
diesem Fall fir européische — und finnische — Qualitét, bei der die Anforderung
an praktische Details mit einem hohen Perfektionsgrad einher geht.
Das bedeutet, dass es eine Freude ist, mit dieser Ausstattung
zu arbeiten und die Bilder zu analysieren, die sie
liefert

Dr. Rodrigo Haristoy
Universidad del Desarrollo, Concepcion:

,Die Marktfiihrerschaft von Planmeca beruht auf der Bildqualitat und
insbesondere auf der Romexis-Software, die das wichtigste Feature ist. Wichtige
Aspekte sind die Kompatibilitat mit anderen Anwendungen und mit MAC.
Aus diesem Grunde glaube ich, dass dies einer der grofSen Vorteile ist, die Planmeca
seinen Wettbewerbern im oberen Marktsegment voraus hat. Ich sollte auch
erwaihnen, dass beim Support und dem After-Sales-Service
ein bedeutender Unterschied besteht.”

Dr. Fernando Fuentes
Leiter, Universitiat San Sebastian
Fakultat fiir Zahnheilkunde:

,Das Planmeca Kegelstrahl-Konzept ist eine bedeutende Entwicklung.
Zusatzlich zur hohen Qualitat der Bilder und ihrer Bedeutung flr die Diagnose
ist es aus akademischer Sicht ein aufBerordentliches Lehrmittel. Ich muss auch
hervorheben, wie benutzerfreundlich und vielseitig die Romexis Software ist.
Wir sind mit der Ausriistung von Planmeca sehr zufrieden.
Deshalb werden wir zwei weitere kaufen, um damit unsere
Standorte im Land auszustatten.”




- Die Vereinbarung

Einmalige 3D-Kombination
mit einem Bildgebungssystem

&= - von Planmeca USA
"= mit Henry Schein
g hilft bei der
Befriedigung der

At ﬂ‘ gestiegenen Nachfrage
;“ = nach Dentalprodukten

A

Als Baby-Boomer-Jahrgange alter  werden,
werden sie mit grofferer Wahrscheinlichkeit

und -geriten

Zahnreparatur- und Zahnersatzprodukte sowie
entsprechende Dienstleistungen, wie zum Beispiel

Kronen, Brucken oder Prothesen und Implantate
bendtigen, als andere Bevolkerungsgruppen.

Planmeca USA ist bestens darauf vorbereitet, diesen Trend zu nutzen: mit

| einem fithrenden Sortiment an Bildgebungsprodukten, das die Zahnirzte bei

i der Diagnose sowie der Behandlung der ganzen Bandbreite gesundheitlicher

Probleme im Mundraum unterstiitzt. Um sicherzustellen, dass das Sortiment

an Bildgebungsprodukten einen grofieren Zahnmedizinmarkt erreicht, hat

18 Planmeca mit Henry Schein, Inc,, eine Vereinbarung unterzeichnet, sodass

dieser nun als US-Handler das gesamte Sortiment an Dentalgerite, Software

und sonstigen Produkte vertritt. Henry Schein ist der weltgréfite Anbieter

von Gesundheitspflegeprodukten und -dienstleistungen fiir niedergelasse-

ne Zahnarzte, Arzte und Veterindrmediziner.
Durch diese neue Partnerschaft gewinnt Planmeca einen festeren Stand

_,J""" gegentiber anderen US-amerikanischen Unternehmen auf dem Gebiet bild-

4 gebender Gerite. ,\Wir beide betrachten diese aufregende Partnerschatft als

. / einen Weg zu beiderseitigem Wachstum. Wir wollen unsere innovativen

h,,_ < f ;'Ii Produkte durch qualifizierte Handlervertriebsnetze vertreiben, die einen
. ' exzellenten Service und Support fir unsere Endverbraucher und deren

Patienten gewihrleisten. Ziel von Planmeca ist es, unsere Handelspartner
sowie die zahnmedizinische Branche mit den technologisch fortschrittlichs-
ten Produkten fiir die Gesundheitspflege im Mundbereich zu versorgen und
sie durch Kundenbetreuung, Ausbildung und Vor-Ort-Support zu unterstiit-
zen, sagt Bob Pienkowski, Prisident von Planmeca USA.

Mit wachsenden Markten kommt auch wachsender Support-Bedarf. Da
das Vertriebsnetz von Henry Schein neue Produktabsatzwege erschlief3t,
wird auch der Druck zunehmen, den steigenden Bedarf an Support sowie

te;chnischen Informat'ione.n Zu diesen Produkten zu befriedigen Aus diesem o P | anmeca
Grund veranstalten die Mitarbeiter von Planmeca USA Inhouse-Schulungen

und besuchen auch Henry-Schein-Zentren, um dort Produktschulungen I D S 2 0 1 3
. . I . . . . H ® HH PO ft

fiir den Vertrieb zu leiten. Dartiber hinaus haben sie eng an einer Reihe von Die Planmeca ProMax 3DFa milie und Planmeca Romexis”-Software . .
Publikationen von Henry Schein mitgewirkt, um dem riesigen nordameri- . . . H |g h | |ghtS
kanischen Zahnmedizinmarkt tiber Planmeca-Produkte zu kommunizieren. fuhrt FOIge ndes zusammen: CBCT + 3 D-Gesichtsfoto + 3 D-Obeflachenscan

,Planmeca und Henry Schein teilen ein gemeinsames Engagement

fiir Qualitiit und Kundenservice undiwir freven uns, auf dem US-Markt Unsere innovative 3 x 3D-Kombination — eine Branchenneuheit

eine neue Beziehung zu beginnen,” sagt Pienkowski. ,Die Kunden von
Henry Schein verlassen sich auf das Unternehmen aufgrund des umfas-
senden Angebots an Zahnmedizingeriten und neuesten fortschrittlichen D

Perfection
der Beduurfnisse seiner Kunden zu unterstiitzen, und ebenso freuen wir uns p A N M E c A
auf unseren gemeinsamen zukiinftigen Erfolg m Mehr sehen. L

Technologien. Wir freuen uns darauf, Henry Schein bei der Befriedigung

Planmeca Oy Asentajankatu 6, 00880 Helsinki, Finnland. Tel. +358 20 7795 500, fax +358 20 7795 555, sales@planmeca.com, www.planmeca.com



Vorzeigen der magischen Bewegungen der Planmeca Sovereign®

: VVgchsgn
mit Asien

Planmeca ist schon seit den 1980er-Jahren
immer auf den asiatischen Schliissel-
mérkten prasent. Wir freuen uns, dass China
gemeinsam mit den traditionell starken
Markten Frankreich und USA zu den Top 3
auf unserem Absatzranking zahlt.

Asien ist in vieler Hinsicht ein Schwer-
punktbereich. Wir sind in Asien eindeutig
die bevorzugte Marke fir 2D- und 3D-
Rontgenanwender.  Planmeca  besitzt in
China den fithrenden und rasch wachsenden
Marktanteil, einen bedeutenden Marktanteil
in Japan und ist in Indien im Wettrennen fiir
kiinftiges Wachstum gut fur die Poleposition
gerustet.

Worauf beruht das?

Ist es die Tatsache, dass Finnland ein bisschen
zwischen dem Osten und dem Westen
positioniert ist, die uns in Asien geholfen hat,
oder ist es die gute Reputation Finnlands?
Wenden wir etwa einzigartige Strategien an

oder haben wir eine magische Werkzeugbox

gefunden?

Die Antwort ist jedoch viel schlichter.
Die Schlisselfaktoren in Asien waren fir
Planmeca:

+ Sehr ausdauernde und langfristige Grund-
lagenarbeit seit den frithen Anfingen der
Mirkte

« Offenes und wachsames Denken, das mit
dem raschen Marktwachstum sowie -ande-
rungen Schritt hilt

« Echte, transparente, langfristige
Partnerschaften

« Enge Zusammenarbeit und gemeinsames
Lernen mit Partnern und Kunden

« Personalisierter und flexibler Service

« Konsistenter Support auf allen Ebenen

« Steter Respekt und Verstindnis fir die
lokale Kultur und die lokalen Bedingungen

« Anbieten authentischer und wegweisender,
aber trotzdem einfacher, praktischer und
verlasslicher Produkte und Innovationen

Amazing Asia could be the slogan of an Asian travel
campaign, but in terms of business development
and progress, it is probably not making full justice

to last decade’s transformations and progress in the
Asian nations and marketplace.

TEXT JOUKO NYKANEN FOTOS JANNE KYOSTILA UND PLANMECA-ARCHIV

« Umwandlung fortschrittlicher Produkt-
features in lokal verstandliche

Kundenvorteile

Geduld und Ausdauer

Als Planmeca Mitte der 1980er Jahre seine
Vertriebsaktivitaiten in China startete,
unterschied sich das Land betrachtlich
von den heutigen Verhiltnissen. Auch
noch in den spaten 1990er Jahren war das
Kundenpotential sehr begrenzt. Dennoch
arbeitete Planmeca geduldig und unterstiitz-
te chinesische Schlisselinstitutionen und
Fachleute in ihrer Entwicklungsarbeit.

Die ausdauernde Grundlagenarbeit
begann bereits Mitte der 1990er Jahre
wichtige Ergebnisse zu zeitigen, als Planmeca
zusammen mit seinem Tochterunternehmen
Planmed mit einem grofSen Ausriistungs-
projekt ein grofier Durchbruch gelang. Bei
diesem Projekt wurde eine grofie Anzahl
Behandlungseinheiten, dentaler Rontgen-

Vorzeigen der magischen Bewegungen des Planmeca
Sovereign® Wachsender Markt, wachsende
Sichtbarkeit: Chinamed-Chinalogistics Exhibition
1998 und Shanghai Dentech 2012

systeme und Rontgenmammographiegerate
an Krankenhauser und Institutionen in China
geliefert. Dieses frithe Projekt ermoglichte
Planmeca, einen MafSstab ftr Produktqualitit
und Support zu setzen, wodurch teilweise der
Weg fiir weitere Markterfolge geebnet wurde.

Das Mithalten mit den Marktver-
anderungen ist auf den dynamischen asia-
tischen Markten aufSerst wichtig.

Wahrend der letzten 15 Jahre hat Planmeca
in China expandiert und sein Vertriebsnetz
ausgebaut, sodass jetzt eine Gruppe engagier-
ter Vertriebspartner vorhanden ist, die den
Geist der Planmeca-Familie teilt.

Der Kunde zuerst

Die Belegschaft von Planmeca, angefan-
gen von der Herstellung bis zum Top-
Management widmet sich gemeinsam
intensiv dem Kundenservice. Um unter allen
Umstanden einen guten Kundenservice zu
gewdhrleisten, haben wir unsere eigenen
spezialisierten Supportsysteme in China und
in Helsinki entwickelt. Den Schwerpunkt
haben wir auf die Ausbildung unserer
Kunden gelegt.

Als einen wichtigen Meilenstein haben
wir ein neues technisches Schulungs- und
Supportcenter in unserer Niederlassung in
Shanghai eréffnet. Auch in Helsinki haben
wir unser auf China spezialisiertes Export-
team verstarkt.

Sinodental Peking 2012

Enge Beziehungen
Die Arbeitsweise von Planmeca beruht auf
der Nahe zu unseren Partnern und Kunden.
In unseren Beziehungen verlassen wir uns
auf Kontinuitit und wissen, dass das, was wir
heute versprechen, auch langfristig eingehal-
ten werden muss.

Das gute Markenimage und die Reputation
von Planmeca sind wohlverdient und existie-
ren aus einem guten Grund.

Grof3 in Japan
Der japanische Markt ist der zweitgrofite
Dentalmedizinmarkt auf der Welt mit einem
sehr hohen Niveau professioneller Kunden.
Planmeca hat in Japan wihrend des letzten
Jahrzehnts ein starkes Absatzwachstum
erzielt, das auf der systematischen und lang-
fristigen Zusammenarbeit mit der Branche
beruht.

Als die starken Marken GC und Planmeca

im Rahmen unserer strategischen Vertriebs-

partnerschaft verbunden wurden, war die
Wirkung beachtlich. GC ist bekannt datfiir,
hinsichtlich Qualitatssystem und Support
eines der bestplatzierten japanischen
Unternehmen zu sein. Die Vereinigung
finnischer und japanischer Innovations-
kraft war einer der Bausteine unserer
Erfolgsgeschichte.

Als Familienunternehmen unterschei-
det sich Planmeca positiv von den meisten
wichtigen Akteuren der Branche. Das ist der
Grund, warum jedes Jahr Hunderte unserer
Kunden und Partner unsere Fabrik und
unseren Hauptsitz besuchen kommen, die
wir unser Zuhause nennen.

Wunderbares Asien konnte der Slogan
einer Reiseaktion nach Asien lauten, aber
hinsichtlich  Geschaftsentwicklung und
Fortschritt wird er den Verédnderungen und
dem Fortschritt in den asiatischen Lindern
und Mirkten wahrscheinlich nicht ganz
gerecht. m
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Bahnbrechende Innovationen
von Planmeca an der King Saud University
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Planmeca wird zusammen mit seinem
Vertriebspartner CARE zahnmedizinische
State-of-the-art-Lernumgebungen und
-l6sungen an die Mddchenschule der
King Saud University sowie an deren
zahnmedizinische Klinik liefern, die bei
weitem die grofste der Region ist.

: _:ilrrm!'i?flﬂi: |"|

Die erste Geratelieferung, die das Werk in Herttoniemi nach Saudi Arabien verlief3, wurde
vom Dekan der Zahnmedizinschule der King Saud University, Professor Khalid Ali Al
Wazzan, und dem Présidenten von Planmeca, Heikki Kystila unterzeichnet.

Der Aufbau der Zahnmedizinklinik schreitet gut voran.
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Das Planmeca-CARE-Team besuchte die Zahnmedizinschule

der King Saud University im September.

ie Vorbereitung dieser Rekord bre-
Dchenden Vereinbarungen liefS  die
Fachleute beider Seiten Thre Optionen und
Moglichkeiten tberlegen und tberdenken.
Neue Innovationen wurden in Betracht
gezogen und die Losung wurde far beide
Einrichtungen optimal mafSgeschneidert. Das
Ergebnis ist eine moderne Lernumgebung,
welche die zahnmedizinische Ausbildung in
Saudi Arabien in die Zukunft fithren wird.

Uberlegen und Uberdenken
fiir die optionale Losung
Planmeca und sein lokaler Vertriebspartner
CARE mussten zuerst die Leitung und die
Fakultét der Universitit iberzeugen, dass
die vollintegrierte Losung, die Planmeca
insbesondere fir grofle Lehranstalten
anbietet, nicht nur von keinem anderen
Hersteller erreicht wird, sondern auch
viele klinischen Vorteile und langfristige
Kosteneinsparungen bietet. Dariiber hinaus
trugen die von zahnmedizinischen Schulen
auf der ganzen Welt erhaltenen direkten und
objektiven Auszeichnungen mafigeblich dazu
bei, das Vertrauen der King Saud University
zu gewinnen.

Viele Stolpersteine mussten unterwegs
tiberwunden werden, aber das Team arbeitete

in enger Partnerschaft mit dem Projektteam
der Universitit und dem Kontraktor, um
gemeinsam zu einer Win-Win-Losung zu
gelangen’, sagt Eli Chedid, CEO bei CARE.

Die Planmeca-Lernumgebung wurde far
die Klima- und Umweltbedingungen Saudi
Arabiens konzipiert. So gewiahrleistet z. B. das
zentralisierte Wasseraufbereitungssystem die
sichere Versorgung mit reinem Wasser unab-
hingig von den lokalen Wasserbedingungen.
Auch die Infektionskontrollzyklen der
Behandlungseinheiten sind automatisiert und
zentralisiert, um die Sicherheit der Patienten
sowie des zahnmedizinischen Teams zu
garantieren.

Das Konzept der Behandlungseinheit,
basierend auf den Planmeca Compact” i-
Dentalgeraten, unterstiitzt einen nahtlosen
Ubergang von der priklinischen Simulations-
schulung zur klinischen Schulung und zur
Patientenbehandlung.

Auf diese Weise lernen die Studenten die
effiziente und sichere Verwendung echter
Behandlungseinheiten und Rontgengerate
bereits in frihen Stadien ihrer Ausbildung
und werden darauf vorbereitet, sich den
Arbeitsablaufen ihrer kiinftigen Arbeitgeber,
seien es private Kliniken oder Krankenhéuser,
anzupassen.

Offentlicher zahnmedizinischer
Dienst im Konigreich Saudi

Arabien:

Kurative und praventive Dienste auf dem Gebiet
der oralen und dentalen Gesundheitspflege
werden an 1.982 Zahnkliniken angeboten, die an
Krankenhduser und Gesundheitszentren im ganzen

Konigreich angeschlossen sind, und zwar:

1.138 an Gesundheitszentren angeschlossene
Zahnkliniken.
449 an Krankenhduser angeschlossene
Zahnkliniken.

+ 395 an spezialisierte Zentren angeschlossene
Zahnkliniken.

+ 55 mobile Zahnkliniken.

Bei der saudischen Zahnarztgesellschaft sind 12.234
Zahnirzte registriert (Stand Juni 2012), aber nicht
alle sind registriert, sodass die ungefihre Anzahl bei

ca. 13.000 Zahnarzten liegen diirfte.

Technologischer Fortschritt

zum Wohle des Konigreichs

Die Zahnmedizinschule der King Saud
University investiert stark in die Zukunft.
Der Jungencampus erhélt ein brandneues
Zahnmedizinklinikgebaude ~— und  die
Madchenschule wird in ein brandneues
Gebéude auf einem neuen Campus in
der Nachbarschaft des Jungencampus
umgesiedelt. Die fiir die beiden Gebaude
benotigte Ausstattung ist dhnlich, um die
klinische Praxis und deren Instandhaltung
zu standardisieren.

Professor Khalid Ali Al Wazzan, Dekan
der Midchenschule der King Saud University,
sagt: ,Wir hatten eine Vision. Wir suchten in-
novative Methoden, um eine hochstqualifi-
zierte Ausbildung und Forschung zu gewahr-
leisten — um den Burgern des Konigreichs
von Saudi Arabien die beste zahnmedizini-
sche Gesundheitspflege zu bieten.

WirhabendasUnternehmengewihlt,dasin
Sachen einer exzellenten zahnmedizinischen
Ausbildung Engagement fiir die Vision der
Universitat bewiesen hat, und von dem wir
glauben, dass es am besten aufgestellt ist, um
den Interessen der Universitat, ihrer Fakultit,
und vor allem der Studenten, der kiinftigen
Zahnirzte Saudi Arabiens, zu dienen”’
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Das Lehrkonzept von
Planmeca an der Universitat Ostfinnland
oringt die zahnmedizinische Ausbildung

UNIVERSITY OF
EASTERN FINLAND

auf ein ganz neues Niveau

Planmeca und ihre Tochtergesellschaft
Plandent haben im Friihjahr 2012 einen
rekordverddchtigen Vertrag mit der Univer-
sitdt Ostfinnland in Kuopio abgeschlossen.
Der Vertrag umfasst die Lieferung von

127 Planmeca-Behandlungseinheiten und
18 intraoralen Rontgensystemen samt

den dazugehorigen Absaug-, Wasser- und
Reinigungssystemen fiir die neue Lehrumge-
bung der Universitit. Diese Liefervereinba-
rung war die bisher umfangreichste in der
Geschichte von Plandent und auch der
grofSte Auftrag, der im Dentalbereich
jemals in Finnland vergeben wurde.

Universitat Ostfinnland, Campus Kuopio, Gebaude
der medizinischen und zahnmedizinischen Fakultat

eit 1998 wurde in Ostfinnland keine zahnarztliche Ausbildung

mehr angeboten, was einen akuten Mangel an Zahnarzten in
dieser Region zur Folge hatte. SchliefSlich wurde beschlossen, ab
Herbst 2010 das Studium der Zahnmedizin auf dem Campus von
Kuopio der Universitit Ostfinnland wieder anzubieten.

Mit der neuen Lehrumgebung sollte das modernste zahnme-
dizinische Ausbildungskonzept in Finnland geschaften werden,
das Zahnérzte hervorbringt, die iiber weitaus mehr Fahigkeiten
verfigen, als es das herkommliche Berufsbild vorsieht. ,Wir
wollen Facharzte ausbilden, die den Patienten im Rahmen der
zahnérztlichen Behandlung als Ganzes betrachten’, erklart
Professor Jari Kellokoski, Leiter des Instituts fiir Zahnmedizin
der Universitit Ostfinnland.

Universitat Ostfinnland. Links: Esko Hokkanen von Pland

Die Studierenden lernen, der Art von
Behandlung Prioritét zu geben, die der Patient
am dringendsten benétigt. ,Ist der Patient zum
Beispiel stark tibergewichtig, sollte dies ange-
sprochen werden, und es sollte in Erwégung
gezogen werden, einen Ernahrungsberater,
Internisten oder andere Experten hinzuzie-
hen. Ubergewicht fithrt zu einem chroni-
schen Entziindungsprozess im Korper, sodass
Erkrankungen wie Gingivitis bei diesen
Patienten schwer zu behandeln sind. Eine
Gingivitis wiederum wirkt sich nachteilig auf
den ganzen Korper und auf andere allgemeine
Erkrankungen aus.’

Auch lernen die Studierenden, anhand
der Gesichtsknochenstruktur Probleme wie
Schlafapnoe zu erkennen oder den Ursachen
von Kopfschmerzen auf den Grund zu
gehen. ,Uns geht es darum, dass der Patient
ganzheitlich betrachtet und nicht auf seine
Zahne reduziert wird, wie es bisher tiblich
war. Wir wollen erreichen, dass die Patienten
die Behandlung erhalten, die sie wirklich
benotigen. Die Zahnheilkunde sollte als
Bestandteil der gesamten medizinischen
Versorgung betrachtet werden:

Planmeca-Behandlungseinheiten als
moderne Ausbildungsmittel

Bei der Auswahl des Anbieters fir die
neue Lehrumgebung war eines der vielen
ausschlaggebenden Kriterien die um 90 Grad
absenkbare Beinablage des Patientenstuhls
der Behandlungseinheit. ,Heute erfolgt das
Gesprach mit dem Patienten von Angesicht
zu Angesicht und daftr sind herkommliche

Behandlungseinheiten nicht geeignet. Die
Patientenstithle von Planmeca dienen als
Behandlungs- und zugleich als Beratungs-
stithle. Bei abgesenkter Beinablage kann der
Zahnarzt dem Patienten auf Augenhohe
gegentibersitzen”

In der modernen zahnmedizinischen Aus-
bildung hat die Anamnese einen grofSen
Stellenwert. ,Bevor irgendeine Art von
Behandlung erfolgt, sollte ein ausfithrliches
Gesprach mit dem Patienten geftihrt werden.
Sitzt der Patient in aufrechter Position, ist auch
eine Untersuchung von Hals und Lymph-
knoten moglich. Haufig dient der erste Besuch
allein dem Gesprich — eine Tatsache, an die
sich viele erst gewohnen miissen. Zahnarzten
wird heutzutage mehr und mehr vermittelt,
eine Beraterrolle einzunehmen.

Gute Ergonomie von Anfang an
Planmeca vertritt die Ansicht, dass eine
Lehrumgebung so ausgelegt sein sollte, dass
die Studierenden direkt zu Beginn ihrer
Ausbildung lernen, was gute Ergonomie
bedeutet, indem sie ihre ersten Erfahrungen
an echten Behandlungseinheiten sammeln.
Probleme im Hals-Schulter-Bereich sind bei
Zahnarzten an der Tagesordnung, weshalb
noch vor der eigentlichen Arbeit am Patienten
die richtige ergonomische Arbeitsumgebung
geschaften werden sollte.

,Fur Simulationen werden genau dieselben
Behandlungseinheiten genutzt wie fir die
Behandlung echter Patienten. Ein auf der
Behandlungseinheit befestigter Torso verfigt
tber Halsgelenke, die sich zusammen mit

der Kopfstittze genauso neigen wie der
Hals eines echten Patienten’, erklart Esko
Hokkanen, Regional Manager bei Plandent.
Die Behandlungseinheit ist gleichermafSen far
Simulationen und ftr die normale Zahnpflege
und -behandlung geeignet. ,Die Torsos
konnen vom Stuhl entfernt und in eigens
dafiir vorgesehen Aufbewahrungsbeuteln
verstaut werden.”

Da die Torsos auch tber einen Brust-
bereich verfiigen, entsprechen die anatomi-
schen Bedingungen wahrend des Simulations-
trainings stets der Realitat. ,Ihre Bewegungen
mussen sich am Brustkorb des Patienten ori-
entieren,” erlautert Kellokoski. Die schnurlo-
sen Fuf$schalter und die Einstellmoglichkeit
des Arbeitsstuhls mit dem Fuf$ bieten zusitz-
liche ergonomische Unterstiitzung.

Enge Kooperation mit der
Universitatsklinik

Die Universitatsklinik von Kuopio befindet
sich direkt neben dem Institut fiir Zahn-
medizin— die beiden Einrichtungen sind durch
einen 200 Meter langen Tunnel miteinander
verbunden. GrofSere Rontgenaufnahmen
konnen in der Klinik vorgenommen werden,
wihrend die intraoralen Aufnahmen im
Institut selbst gemacht werden. ,Das Zentrum
far intraorale Bildgebung ist mit allem
ausgestattet, was an neuester Technologie
verfiigbar ist, und im Dezember kam das
System Planmeca ProFace’ zum Erstellen
von Fotoaufnahmen des Gesichts hinzu.
Dartiber hinaus stehen Ultraschallgerate zur
Verfiigung und Laboruntersuchungen kénnen

>




Studenten Lauri Tuuliainen und Saara Kivel3, die
im dritten Jahr studieren, (iben mit einer Torso in
einer Behandlungseinheit.

in der Klinik durchgeftihrt werden:

Beim Simulationstraining koénnen die
Studierenden praktische Erfahrungen mit
Rontgenaufnahmen des Schadels sammeln.
Freigabe und Abnahme der Aufnahmen
erfolgen an der Workstation des Dozenten.
Die Studierenden lernen aufSerdem, Verande-
rungen der Gesichtshaut zu erkennen.
Derartige Veranderungen werden fotogra-
fiert und direkt an den Klinikdermatologen
zur Auswertung gesendet.

Eine neue Generation von
Lehrmethoden

Der Sim ulationsraum ist mit 40 Arbeitsplitzen
far Studierende und 2 Workstations fur
Dozenten ausgestattet. Der Dozent tiberwacht
die Arbeit der Studierenden von seiner Work-
station aus, sodass dank dieser modernen
Technologie die Ausbildung mit weniger
Personal erfolgen kann.

Der Simulationsbereich ist durch eine
Glaswand von der restlichen Abteilung
getrennt. ,Die Studierenden, die noch am
Torso arbeiten, haben einen freien Blick
auf die alteren Kommilitonen, die bereits
echte Patienten behandeln. Das ist in jeder
Hinsicht sehr motivierend. Wenn sie auf die
andere Seite der Glaswand wechseln dirfen,
finden sie exakt die gleiche Anordnung und
die gleichen Behandlungseinheiten vor. Sie
miussen sich also nicht alles erneut aneignen’,
erklarte Kellokoski. ,Es stimmt", fahrt er fort,
,die Studierenden haben aufgrund der hoch-
modernen Technologie einen ganz anderen
Einstieg in ihre Ausbildung!

Jede Einheit verftgt tiber optimale Abmes-
sungen. ,Die Flache des Raums wird bis auf
den letzten Quadratzentimeter genutzt und

Jeder Arbeitsplatz hat die optimale Grofe,
das bedeutet deutlich geringere Mietkosten.

dennoch besteht geniigend Bewegungs-
freiheit. Das Einrichten der Behandlungs-
einheit fir Rechts- oder Linkshander
nimmt nur wenige Minuten in Anspruch.
Auch fiir die sachgerechte Ausfithrung von
Wartungsarbeiten steht ausreichend Platz
zur Verfugung. Wenn man bedenkt, was ein
Quadratmeter Mietfliche im Laufe von 10
Jahren kostet, dann geht es hier um betracht-
liche Summen

Griine Technologie

Einer der wichtigsten Wettbewerbsvorteile
der Lernumgebung von Planmeca ist der
konsequente Einsatz graner Technologie. Die
Universitat Ostfinnland ist die erste finnische
Universitat, die ein zentralisiertes automa-
tisiertes  Wasserleitungsreinigungssystem,
Trustwater”, installiert hat.

Trustwater™

+ Zentralisiertes Wasserleitungs-
reinigungssystem fir
Behandlungseinheiten

« System zur Beseitigung von Biofilm
mit elektrochemisch aktiviertem
Wasser

+ Umweltfreundlich

» Sicher fiir den Patienten,
das Praxisteam und das
Wartungspersonal

« Ersetzt Chemikalien

+ Geeignet fir Praxen jeder Grofie

« Keine tagliche oder wochentliche
Desinfektion

+ Das Ergebnis der Zusammenarbeit
und Forschung von Planmeca,
Trustwater und dem Trinity College
in Dublin

,Das System verringert Arbeits- und
Wartungskosten und den Bedarf an
Chemikalien. Dies ist eine aufSerordentlich
kluge Investition, die sich in etwa sechs Jahren
amortisiert,” erklart Kellokoski.

Im umweltfreundlichen chemischen Aus-
tauschsystem von Trustwater wird Wasser
getrennt und zentral aufbereitet. Auf diese
Weise ist das zu den Behandlungseinheiten
und Becken geleitete Wasser vollig sauber,
so dass an den Behandlungsplatzen Seifen-
spender tiberflassig werden. ,Sie konnen Thre
Hande morgens in den Umkleideraumen mit
Seife waschen, und spater sptlen Sie sie nur
und ziehen Handschuhe an”

Laufende Zusammenarbeit

Bei der Wahl eines Anbieters fur die Lern-
umgebung war es wichtig, ein Unternehmen
auszuwdhlen, das sich auch nach der
Lieferung zur laufenden Weiterentwicklung
und Zusammenarbeit mit der Universitit
verpflichten wiirde. ,Es reicht nicht, dass die
Behandlungseinheit nur jetzt modern ist — sie
muss es auch noch in einem Jahr sein,” betont
Kellokoski. ,Das verlangt wiederum laufende
Zusammenarbeit und Weiterentwicklung.
Die Lernumgebung ist auflerdem gut geeignet,
um neue Innovationen zu testen. Davon
profitiert der Hersteller genauso wie wir als
Universitit.' ®

Die Beinablage der Sttihle der Behandlungseinheiten
von Plameca hat eine 90°-Absenkfunktion fiir ein
addquates Beratungsgesprach. In einer modernen
Zahnarztpraxis wird die Behandlung vor ihrem Beginn
eingehend mit den Patienten besprochen.

Der finnische Minister fiir Bildung,

Jukka Gustavsson, traf Studenten im
dritten Ausbildungsjahr, die mit einer
Planmeca Compact i-Behandlungseinheit
mit einer Simulationstorso arbeiten.

FOTOS TUOMAS LOKKI

Felerliche
Frofinung
in Kuopio

Planmeca und ihre
Tochtergesellschaft Plandent
begliickwtinschten mit

Stolz eine der modernsten
Lehrkliniken der Welt, das
Institut flir Zahnmedizin der
Universitdt Ostfinnland. An der
Erdffnungsfeier am 22. Januar
2013 in Kuopio nahmen mehrere
Hundert Gdiste teil.

Professor Jari Kellokoski, Direktor des Instituts
flr Zahnmedizin der Universitat Ostfinnland,
hielt die Eroffnungsrede.

Esko Hokkanen, Regional Manager von
Plandent, (links) und Prasident Heikki Kyostila
Uberbrachten die Griile von Planmeca.
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Finnisches

Designdenken findet
in den Medizin-

und Zahnmedizin-

produkten der

Planmeca Gruppe
seinen Ausdruck

reddot design award
winner 2012

DTN

INTERNATIONAL DESIGN
EXCELLENCE AWARDS 12

FINALIST

E Video: Die Industriedesigner
von Planmeca und

Planmed stellen sich vor.

Planmeca Oy wie auch der
Hersteller von Mammografie-

und Bildgebungsgerditen ftir die
Orthopddie, Planmed Oy, nahmen
2012 erfolgreich an internationalen
Designwettbewerben teil.

HI Design 2012 prasentierte im Sommer 2012
Designs der Planmeca Gruppe in Helsinki

Auszeichnung
fur Planmeca
ProFace®

red dot-Award 2012 fiir
Produkt-Design

Planmeca ProFace und Planmed Verity
wurden beide mit dem international
begehrten ,red dot Award Produkt Design
2012" ausgezeichnet. Eingereicht wurden
insgesamt 4.515 Produkte aus der ganzen
Welt. Eine Jury aus 30 internationalen Fach-
leuten untersuchte, testete und bewertete
jede einzelne Bewerbung, die hochsten
Ansprichen gerecht werden mussten. Beide
Produkte wurden in der Kategorie ,Life
Science and Medicine” ausgezeichnet.

Nominiert als Finalist bei den
Industrial Design Excellence Awards
(IDEA)

Planmeca ProFace wurde als Finalist bei den
Industrial Design Excellence Awards (IDEA)
2012 nominiert.

Planmeca ProFace®

Planmeca ProFace® ist eine einzigartige
Option fiir 3D-Rontgengerite von
Planmeca zur Erstellung eines 3D-Fotos des
Gesichts und einer 3D-Rontgenaufnahme
in nur einer Sitzung. Bei Bedarf lasst

sich das 3D-Foto des Gesichts auch
separat in einem vollig strahlungsfreien
Prozess aufnehmen. Mit dem Gerit
konnen Mediziner und Zahnmediziner
Veranderungen in den Weichteilen des
Patienten verfolgen, um sie im Verhaltnis
zu Dentin und Gesichtsknochen
abzubilden, Operationen planen und
kompetent mit Patienten und Kollegen
kommunizieren.

Mehrere Design-
Auszeichnungen

St

b 12
1D\
s

flir Planmed Verity®

Jackpot bei den Medical Design
Excellence Awards (MDEA)

Planmed Verity gewann den Titel ,2012
MDEA Gold Winner in der Kategorie ,Radio-
logical and Electromechanical Devices” und
wurde auch fir den Titel ,Best in Show” unter
allen mit Gold ausgezeichneten Produkten
nominiert.

Die Medical Design Excellence Awards
werden im wichtigsten Design-Wettbewerb
der Medizinproduktbranche vergeben. Dies
sind die einzigen Preise, die ausschlieflich far
Beitrage und Weiterentwicklungen im Design
von Medizinprodukten vergeben werden.

red dot-Award 2012 fiir
Produkt-Design

Planmeca ProFace und Planmed Verity
wurden beide mit dem international be-
gehrten ,red dot Award Produkt Design 2012°
ausgezeichnet. Eingereicht wurden insgesamt
4.515 Produkte aus der ganzen Welt. Eine
Jury aus 30 internationalen Fachleuten unter-
suchte, testete und bewertete jede einzelne
Bewerbung, die hochste Anforderungen
gerecht werden mussten. Beide Produkte
wurden in der Kategorie ,Life Science and
Medicine” ausgezeichnet.

WIPO DESIGN AWARD 2012

Die World Intellectual Property Organization
(WIPO) der Vereinten Nationen vergab zum
allerersten Mal den WIPO Design Award fiir
finnisches Design zu Ehren der Welt-Design-
Hauptstadt Helsinki 2012. Die Auszeichnung
erhielt das Produktentwicklungsteam von
Planmed Verity.

Ehrenpreis im Wettbewerb

Fennia Prize

Planmed Verity" erhielt einen Ehrenpreis
im Wettbewerb fur finnisches Design, dem
Fennia Prize 2012. Ziel dieses internationalen
Wettbewerbs ist die Unterstiitzung hochwer-
tiger Produkte und Dienstleistungen sowie
die Forderung der Wettbewerbsfihigkeit und
Internationalisierung der Branche.

Die Fennia Prize-Jury bestand aus
Fachleuten aus den Bereichen Design,
Wirtschaft und Medien. Die Bewerbungen
wurden hinsichtlich ihrer Brauchbarkeit,
Verantwortlichkeit und ihres wirtschaftli-
chen Nutzens bewertet.

Nominiert als Finalist bei den
Industrial Design Excellence Awards
(IDEA)

Planmed Verity wurde als Finalist bei den
Industrial Design Excellence Awards (IDEA)
2012 nominiert.

Planmed Verity*

Das Planmed Verity® ist ein 3D-DVT-
Gerit, das darauf ausgelegt ist, feine
Frakturlinien in den Extremitaten gleich
beim ersten Klinikbesuch zu erkennen.

Das kompakte und mobile Gerat bietet
eine schnelle 3D-Bildgebung direkt am
Behandlungsort. Es ist das erste DVT-Gerat
der Welt, der fiir die pra- und postopera-
tive Bildgebung der Extremititen ausgelegt
ist. Das Gerat zeichnet sich durch eine
bessere Auflosung und eine geringere
Strahlendosis als bei Ganzkoérper-CTs aus.
Im Gegensatz zu allen anderen 3D-Bild-
gebungssystemen ermoglicht das Planmed
Verity auch Aufnahmen von Knien und
Fuf3gelenken unter Gewichtsbelastung.
Das Planmed Verity® verfiigt tiber eine CE-
Kennzeichnung und die FDA-Zulassung.
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Modern aber mit freundlichem

Ambiente — Clinic Denta

In der Denta-Zahnpraxis ist die gesamte Palette

an Behandlungseinheiten von Planmeca zu sehen:
Planmeca Sovereign®, Planmeca Compact™ i Touch,
Planmeca Compact™ i (mit seitlichem Tragarm) und
Planmeca Compact™ i Classic.

‘o
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Die 15 Jahre alte Denta Zahnpraxis befindet sich in Maikop,
der Hauptstadt der Republik Adygeja im Stiden Russlands.
Maikop hat ungefdhr 170.000 Einwohner. In kleineren Stéidten
werden Informationen zwischen Patienten rasch ausgetauscht
und positive — wie auch negative — Riickmeldungen verbreiten

sich schnell.

Die Planmeca Sovereign ist die bevorzugte Einheit des
Praxisinhabers, Azamat Unarokov.

Wir wollten eine moderne Praxis mit
einer freundlichen Atmosphire schaffen,
ausgestattet mit hoch entwickelten Geriten,
in der Patienten die volle Bandbreite an
Zahnarztbehandlungen und Zahndiagnostik
erhalten konnen. Die Dentalgerate von
Planmeca erfillen die von uns gestellten
Anforderungen — das herausragende Design,
die ausgezeichnete Ergonomie und natiirlich
die Berichte von Kollegen, die bereits mit
Planmeca vertraut waren, haben unsere Wahl
beeinflusst.

Ergonomie, Innovation
und Komfort zdhlen
Bei der von den Planmeca-Ingenieuren
entwickelten Ergonomie handelt es sich nach
Meinung vieler Zahnérzte unbestreitbar um
die beste weltweit. Die Konzeption eines All-
in-One-Hubstuhlsystems und die kompakte
GrofSe der Einheit stellten revolutionére
Losungen dar, die sich mit der Zeit als ideal
erwiesen haben.

Unsere Arbeitsweise ist sehr eigenstin-
dig, deshalb haben wir nur sehr wenig Unter-
stiitzung von der Vertriebsfirma benotigt —

meistens haben wir alles selbst gemacht. Fur
uns ist die Hauptsache, dass wir fur einen
guten Service gesorgt haben und deshalb
keinerlei Probleme bei den Arbeitsablaufen
unserer Praxis auftraten.

Im Laufe der Jahre ist Denta grofSer ge-
worden: Heute haben wir vier Dental-
behandlungsraume in der Praxis, ein zahntech-
nisches Labor, eine zentralisierte Sterilisation
und einen Rontgendiagnostikraum. Wir
verfiigen in unserer Praxis tiber die gesamte
Palette an  Behandlungseinheiten  von
Planmeca. Samtliche Rdume sind mit den
intraoralen Rontgengeriten Planmeca Intra”
und den Planmeca ProSensor’-Systemen
ausgestattet.

Die moderne Zahnmedizin erfordert mehr
Moglichkeiten der Patientenpositionierung
als nur die klassische Rickenlage. Es ist ftr
uns sehr wichtig, mit dem Patienten in einer
Sitzposition sprechen und ihn so auch unter-
suchen zu konnen. Viele Behandlungsschritte,
wie etwa die Einschitzung der asthetischen
Parameter des Gesichts und der Lippen,
die Erfolgsbeurteilung von Behandlungs-
ergebnissen, die Besprechung des Behand-

-

lungsplans etc. sind bei dem Planmeca
Sovereign’-Patientenstuhl mit seinen neuen
und einzigartigen Funktionsmerkmalen
duflerst bequem in einer Face-to-Face-Position
realisierbar. Auch unsere Patienten schatzen
den dadurch méglichen Behandlungskomfort
sehr.

Wir meinen, dass es heutzutage unmoglich
ist, ohne den Einsatz der Dentaltomographie
zu arbeiten. Eine griindliche Diagnostik ist der
Schlissel zu einer erfolgreichen Behandlung
— deshalb haben wir unsere Praxis schon vor
zwei Jahren mit dem Planmeca ProMax’
3D-Dentalbildgebungssystem ausgestattet.

Funktionstiichtige Praxis = perfekter
Ausstellungsraum

Meine personliche Erfahrung, die besondere
Qualitat der Gerate und das generelle Potenzial
der Planmeca-Systeme haben mich vor sieben
Jahren zu der Entscheidung bewogen, die
Verkaufsvertretung von Planmeca in Sud-
russland zu eréffnen. Die Aufgaben meiner
Praxis haben sich dadurch erweitert. Sie dient
nun auch als Ausstellungsraum, in dem jeder
Arzt die Geriate in Funktion betrachten kann,
um deren praktische und informationstechni-
sche Leistungsfahigkeit einzuschétzen. Nach
meiner Meinung ist das lebendige Beispiel
einer funktionierenden und erfolgreichen
Praxis sehr viel wirkungsvoller als ein gewéhn-
licher Ausstellungsraum.

Wenn man eine eigene Praxis hat und
taglich mit den Geraten arbeitet, macht man
unschétzbare Erfahrungen. Man gewinnt
unvergleichliche Detailkenntnisse, was den
Einsatz der Gerite angeht.

Dies gibt einem die Moglichkeit, Kunden
wohl tiberlegte Empfehlungen zu geben und
jegliche Fragen auf Grundlage personlicher
Kenntnisse und Erfahrungen zu beantworten.
Wir sind gegentiber unseren Kunden voll-
kommen aufrichtig — und diese Aufrichtigkeit
macht unsere Vision und den Schlissel zu
unserem Erfolg aus.’

Unternehmensprofil: Denta

Sitz in Maikop, Republik Adygeja,
Russische Foderation

Gegriindet im Jahr 2000

Planmeca-Vertragshandler seit 2004

-
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 Offene Losungen fir digitale Zahnmedizin Die Studenten der Fiicher Zahnmedizin und
* Hohe Prizision fiir prothetische Arbeiten Zahnhygiene an der Universitat Goteborg

5 die ersten in Nord , di
¢ Erstellen Sie die CAD/CAM Kombination lhrer Traume. Planmeca waren die cSUEEEE R 1
IDS 2013 Simulationspldtzen liben kénnen, die einer

echten Behandlungseinheit entsprechen.
Man ist kaum besser geriistet fiir die reale

Digi a I Pe rfeCtiO n Arbeitswelt als mit dieser Simulation.

Mehr sehen. Ndher herankommen. Besser arbeiten. p LA N M E c A ' '. " .

Ann Jonsson (links)
und Asa Leonhardt
sind stolz auf die
40 Behandlungsplatze
im Simulationsberei

Highlights




Im Simulationsbereich mit zweimal
funf Platzen tben Studenten in einer
Arbeitsumgebung, die weitgehend
einem tatsachlichen klinischen
Umfeld entspricht.

ie 3000 m* groffe Grundausbildungs-

klinik des Folktandvarden (der schwe-
dische zahnmedizinische Gesundheitsdienst)
far Studenten der Zahnmedizin wurde 2011
komplett renoviert. Grund dafin war die
wachsende Zahl von Studenten der Zahn-
medizin und Zahnhygiene, die jedes Jahr
aufgenommen wurden. Auflerdem beginnt
die klinische Ausbildung im neu organisierten
Zahnmedizinstudium fraher.

,Die Ausbildung wird erweitert, und wir
suchten Losungen, um eine moglichst grofie
Zahl von Behandlungsplatzen einzurichten,’
erklart Asa Leonhardt, auflerordentliche
Professorin und Leiterin des Lehrklinikums
far Erwachsenenzahnheilkunde.

,Unsere grofSte Herausforderung ist jetzt,
dass wir uns mitten in der Ubergangsphase
zwischen zwei unterschiedlichen Studien-
plinen befinden;” ergénzt sie. ,Die Studenten
kommen jetzt frither als zuvor in Kontakt mit
Patienten, daher brauchen wir mehr Patienten
und mehr Behandlungsplatze!

Mehr Platz

Am augenfilligsten bei den Anderungen sind
die Beleuchtung, die offenen Raume und die
frischen Farben.

Im neuen Bereich der Klinik stehen
insgesamt 70 Behandlungsplatze zur Ver-
fugung, die die modernste Ausstattung in
Schweden reprasentieren: 40 Simulationsplatze
und 30 Behandlungsplatze. Von den Be-
handlungsplétzen befinden sich 24 in grofSen
Lehrsilen und sechs in kleineren Ubungs-
raumen, einer davon mit einer Videokamera.

In diesem Bereich ist tiglich fir etwa
100 Studenten und Patienten Platz, dazu
ungefihr 60 Klinikkrifte (20 Schwestern und
Pfleger, 6 Dentalhygieniker und 30 Zahnarzte
sowie Verwaltungspersonal und Klinikleitung).
Ganz offensichtlich ist die Planung eine grofle
Herausforderung.

Alle 30 Platze sind mit Planmeca
Compact” i-Behandlungseinheiten mit LED-
Beleuchtung, Planmeca-Patientenstithlen mit
Standardpolster und weichen Kopfstiitzen

aus Tempur-Pedic-Material, Sattelstithlen und
Arbeitsstiihlen ausgertstet.

Eine moderne Simulationsklinik

,Auf der Suche nach neuer Ausriistung suchte
das Renovierungsteam eine Simulationsklinik,
die der realen Situation in Kliniken entspricht
und viele Behandlungsplitze bietet,” erkldrt
Leonhardt.

,Wir mussten moglichst viele Platze auf
moglichst kleinem Raum unterbringen,
sowohl fir die Schulung von Dentalhygieni-
kern als auch Zahnarzten:

Ziel der Suche war eine moderne
Simulationsklinik, und die wurde mit
Planmeca Compact i, Klinische Simulation,
gefunden. Studenten arbeiten an einer Ober-
kérperpuppe in einer echten Behandlungs-
einheit. Mit dieser Losung wurde in der Klinik
viel Platz gespart.

Ergonomisches Design und
authentische Umgebung

Mit Planmeca erreichte die Simulation
dasselbe Niveau wie die am haufigsten
verkaufte Einheit, die Planmeca Compact” i
Touch. Dazu gehort ein  Touchscreen
statt Tasten und LED-Lampen statt
Halogenbeleuchtung.

Die Behandlungseinheit ist dank der klaren
Symbole und Textanweisungen leicht zu
nutzen. Jeder Behandlungsplatz ist fur das
Arbeiten mit Datensatzen und Zeigen von
Demonstrationsfilmen mit einem Bildschirm
ausgestattet.

,Es ist ganz grofSartig, dass unsere Inves-
titionen den Studenten zugutekommen und
dass wir neue Innovationen firr die Schulung
bieten kénnen; erklirt Asa Leonhardt,
die tberzeugt ist, dass es sich auszahlt,

Die Zahndrzte von morgen arbeiten
von Beginn an mit den modernsten
Geraten.

wihrend der Schulungen Demonstrations-
filme zeigen zu konnen. ,Das Beste daran
ist, dass die Studenten von Beginn an
im Simulationsprozess arbeiten und die
Hygieneverfahren, Datensitze usw. verfolgen
konnen. Wir konnten auch die Anzahl an
Behandlungsplitzen von 18 auf 40 erhéhen
— jetzt sind es vier Bereiche mit jeweils 10
Platzen. Es lauft wirklich gut mit Doppel-
einheiten’, meint sie. Trotz des sehr geringen
Platzes haben die Ausbilder leichten Zugang.

Gute Infektionsschutzmafinahmen
von Anfang an

In der Simulationseinheit kann Planosil” re-
gelmiflig den Biofilm aus den Wasserleitungen
entfernen. Diese Art der Reinigung ist in einer
Simulationsumgebung nicht unbedingt tblich,
weil viele meinen, dass Bakterien im Mund
einer Puppe unwichtig sind. Dabei wird aber
weitgehend aufler Acht gelassen, worum es
bei der Wasserreinigung geht.

Nattrlich mochte man sicherstellen, dass
Patienten keine Bakterien in den Mund
bekommen, aber genauso gefihrlich — wenn
nicht noch gefahrlicher — sind die Bakterien

Hinter dem Konferenztisch sind zwei
der insgesamt vier Simulationsbereiche
zu sehen.

im Spray, den Praxismitarbeiter tagtiglich
einatmen. Und das ist selbst bei der Arbeit in
einer Simulationsumgebung anstatt am echten
Patienten der Fall.

Mission impossible — moglich
gemacht

Die gesamte Renovierung war ein ge-
meinsames Projekt von Folktandvarden
und dem Institut far Zahnheilkunde.
Eine Projektgruppe aus Mitarbeitern der
Erwachsenenambulanz arbeitete mit dem
Architekten zusammen an der Ausfithrung.

,In der Bauphase war die Klinik nur funf
Wochen geschlossen; erklart Asa Leonhardt.
Das Ausbildungsprogramm war stark kompri-
miert, aber Unterbrechungen sollte es nicht
geben. Die Klinik riss die alten Dekorationen
heraus, gestaltete mit dem Architekten neue
Zeichnungen und Farbgebungen und beauf-
sichtigte die Renovierung, Dekoration und
Beschaffung.

,Es war sehr chaotisch,” so Ann Jonsson,
Koordinatorin und zentrale Ansprech-
partnerin der Klinik. Um uns herum nur
Plastik, Staub und Larm, und manchmal zwei-

felten wir, ob wir den Zeitplan einhalten
konnten. Es machte aber auch Spaf$, am
Projekt teilzunehmen, und es ist ganz
wunderbar, mit modernen Einrichtungen zu
arbeiten. Das ist etwas vollig anderes.

Immer zukunftsgerichtet

Dank der Ausstattung der Behandlungs-
einheiten mit dem Clinic Edition Software-
programm kann das Arbeiten an der Einheit
tiberwacht werden.

,Wir freuen uns darauf, alle Vorteile
dieser Einrichtung nutzen zu konnen;
erklirt Asa Leonhardt. Dazu gehéren der
Wartungsdienst und die Hygieneversorgung,
aber zu allererst die Moglichkeiten fiur die
Nachhaltung der Fortschritte der Studenten.
Ab Sommer setzen wir wie geplant die
digitalen Rontgeneinheiten und Sensoren
ein’, verkiindet Leonhardt mit Stolz. ®

PLANMECA COMPACT I CLINICAL
SIMULATION - KLINISCHE UMGEBUNG
VON ANFANG AN

,Das Ziel ist ganz einfach, den Studenten eine
Arbeitsumgebung zu bieten, die der klinischen
Umgebung maglichst nahe kommt,” erklart Jens
Hendrén, Export Manager bei Planmeca Oy. Frither
wurden Simulationsumgebungen um Labortische
eingerichtet, auf denen Oberkorperpuppen
befestigt waren. Die Arbeit mit diesen Puppen
unterscheidet sich stark von der Arbeit mit einer
Behandlungseinheit.

Unsere Simulationseinheit mit ihrer
einzigartigen Ausfiihrung bietet Bedingungen, die
der Arbeit in einer echten Behandlungseinheit
sehr nahe kommen, so dass von Anfang an die
ergonomisch richtige Haltung gelernt wird.

Fiir Studenten l3uft der Ubergang von der

vorklinischen zur klinischen Arbeit nahtlos, und
das bedeutet letztlich eine bessere Behandlung
des Patienten in den Behandlungsraumen fiir
Studenten.
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St. Luke’s Radiology testet als Erster

FOTO OBEN: RICHARD CAVE / OXFORD MAIL

in Grofsbritannien das Planmed Verity®-DVT-Gerat

uf dem UKRC 2012, dem grofSten

Kongress fiir diagnostische Bildgebung in
GrofSbritannien, im Juni 2012 in Manchester
fand das Planmed Verity'-DV T-Gerit starkes
Interesse. Darauthin installierte der Planmed-
Partner Xograph Healthcare im St. Luke’s
Hospital in Headington, Oxford, das erste
mobile Planmed Verity DVT-Gerit.

Dieses hochmoderne DVT-Gerit wird die
CT-Bildgebung der Extremitaten revolutionie-
ren und ermoglicht die 3D-Bildgebung in Not-
aufnahmestationen, Orthopédiekliniken, bei
Sportverletzungen und in Traumazentren zur
schnellen Diagnose am Behandlungsort.

Mit der ultrahochauflosenden Technik
von Planmed Verity werden feinste Briiche
in Extremititen, wie ein Kahnbeinbruch,
beim ersten Besuch des Patienten erkannt.

Dank der CBCT-Technik mit einem Flat-
Panel-Detektor kann das System mit einer
deutlich geringeren Strahlendosis arbeiten —
nur ein Zehntel der Dosis eines herkommli-
chen Mehrzeilen-CT-Scanners (MDCT).

Mit der einzigartigen motorbetriebenen
Gantry-Rotation ist auch die Bildgebung der
unteren Extremitaten unter Gewichtsbelastung
moglich. Das ist aufSerordentlich hilfreich bei
Knie- und Knécheluntersuchungen.

St. Luke’s Radiology

St. Luke’s Radiology ist eine selbststandige
Praxis fiir Radiologie und Orthopadie,

in der auch Wirbelsaulenleiden und
Sportverletzungen behandelt werden.
AufSerdem werden in grolem Umfang
Lehrveranstaltungen mit nationalen und
internationalen Kursen durchgefiihrt.

Dr. David Wilson, Consultant Musculoskeletal
Radiologist im St. Luke’s, sagte dazu: ,Es ist ein
sehr eindrucksvolles Gerat, und ich bin gespannt,
wie sich das Potenzial von Planmed Verity bei
unseren Traumapatienten nutzen lasst. Diese
Vielseitigkeit bei der Bildgebung der oberen und
unteren Extremitéten in sitzender, halb liegender
und stehender Position bei Untersuchungen
unter Gewichtsbelastung haben wir bisher noch
nicht erlebt. Die niedrige Strahlendosis ist von
grofSer Bedeutung und andert die klinischen
Bedingungen, unter denen wir CT einsetzen:

,Wir werden auch drei kleine Forschungs-
projekte mit dem DVT-Gerat durchfihren,
solange er uns im St. Luke’s zur Verfagung steht.
Dabei wollen wir okkulte Frakturen bei Knochel-
verletzungen, Fuflknochel in stehender Position
nach einer elektiven orthopadischen Operation
sowie Handgelenkverletzungen untersuchen,
erklart Dr. Wilson weiter.

Dr. David Wilson (vorn), Consultant Musculoskeletal Radiologist, St. Luke's Radiology,

probiert das neue Gerat aus zusammen mit (von links) Dr. Sami Tohka Sales and

Der Planmed Verity wird fir die Diagnose
von Privatpatienten und Patienten des National
Health Service eingesetzt.

Paul Andrews, Commercial Manager von
Xograph Healthcare, erklarte: ,Ich freue mich au-
erordentlich, dass St. Luke's als erstes Kranken-
haus in GrofSbritannien das Planmed Verity
DVT-Gerat fur Extremititen installiert hat.
Dank der Vielseitigkeit dieser hoch entwickelten
mobilen Bildgebungsplattform ist die Einrichtung
in jedem Raum mit RPA-Genehmigung moglich,
weil keine umfangreiche Raumvorbereitungen
oder externe Kihlsysteme erforderlich sind”

Planmed Oy ist Teil der Planmeca Group.
Planmed wurde 1989 gegriindet und
bietet Produkte fiir Mammografie und
orthopadische Bildgebung, die bekannt
sind fur ihre Bildgebungsleistung,

Benutzerfreundlichkeit und gute Ergonomie.

www.planmed.com

ul
Sehen Sie das E E

Planmed Verity

Video an: El.i'

Marketing Director von Planmed Oy, Marcus Blunkett, Principal Physicist St. George’s
Healthcare NHS Trust, Marion Watson, Superintendent Radiographer St Luke’s
Radiology, Dr. Gina Allen, Consultant Radiologist, und Simon Pike, Product Manager
von Xograph Healthcare Ltd.

MRl 1.5T Verity Flanmed

Vergleich der Sichtbarkeit des Knieknorpels im 1.5T MRI-Scan und
mit der CBCT-Arthrographie von Extremitdten. Mit freundlicher
Genehmigung von Prof. Jari Salo, Kuopio University Hospital, Kuopio,
Finnland.

Bras sl prtime ey

Bildgebung des FuSknochels unter Gewichtsbelastung und ohne
Gewichtsbelastung mit dem Planmed Verity-DVT-Cerat flr
Extremitaten. Abbildung mit freundlicher Genehmigung von

Dr. Kimmo Mattila, Turku University Hospital, Turku, Finnland.



REFERENZEN

Das neue computergestutzte
Tomographiezentrum

im Bezirkskrankenhaus
Orhei in Moldawien [
nutzt Planmeca ProOne®

Planmeca spendete ein Planmeca ProOne’-Rontgengerit fir das
neue computergestiitzte Tomographiezentrum im Bezirkskranken-
haus Orhei. Die Spende wurde mit Unterstiitzung von Intermed, dem
ortlichen Vertriebspartner von Planmeca in Moldawien, organisiert.
Die Einweihungsfeierlichkeiten am 17. April 2012 fanden im Beisein
des Ministerprasidenten von Moldawien, Vlad Filat, statt. Weitere
Teilnehmer waren der Gesundheitsminister Andrei Usatii, der General-
direktor der nationalen Gesundheitsversicherungsgesellschaft Mircea
Buga, der Bezirksvorsitzende von Orhei Ion Stefirta und der Leiter
von Intermed Tudor Ceaicovschi. ,Arzte aus anderen Krankenhiusern
waren ebenfalls eingeladen, um von den Erfahrungen zu lernen und die
Licke zwischen Patienten und lokalen Screening-Diensten zu schliefSen,’
erklarte der Gesundheitsminister.

Das Projekt ist die erste echte offentlich-private Partnerschaft (PPP)
im Gesundheitssektor in Moldawien fiir Diagnostik mittels computer-
gestiitzter Tomographie. Das Ziel des PPP-Projekts ist die Bereitstellung
erstklassiger medizinischer Dienstleistungen durch schnelle Diagnosen,
frithzeitige Behandlung, Uberwachung von Krankheitsentwicklungen
und qualifiziertes medizinisches Personal.

Dank des neuen Zentrums miissen Patienten aus den nérdlichen
Teilen des Landes und aus mindestens vier benachbarten Bezirken nicht
mehr zu Untersuchungen in die Stadt Chisinau fahren, dazu werden die
Untersuchungskosten von der Krankenversicherung tibernommen. Der
Ministerprasident wies darauf hin, dass das Zentrum strategisch sehr
glnstig gelegen ist, denn in Orhei leben ca. 125.900 Menschen. ,Dies
ist ein erfolgreiches Vorbild fiir die Republik Moldawien. Die Eroffnung
dieses Zentrum, das mit seiner Kapazitat und Leistungsfahigkeit einzig-
artig ist, wurde durch die nachdriicklichen Forderungen der ortlichen
Behorden in Orhei moglich gemacht”

Das Gesundheitsministerium wird das Zentrum iiber einen Zeitraum
von sechs Monaten auditieren und die Zahl und Zufriedenheit der
Patienten tberwachen. =

m

Centrul tomografie
computerizata imagistica

“Euroclinie”

Das neue CT-Zentrum wurde an einem strategisch
sehr giinstigen Ort in Moldawien eroffnet und versorgt
Patienten aus einem grofen geografischen Gebiet.

Tudor Ceaicovschi von Intermed, der Ministerprasident
von Moldawien, Vlad Filat, und Gesundheitsminister
Andrei Usatii bei den Einweihungsfeierlichkeiten.

Bilder und Erfahrungen
online austauschen

Planmeca Romexis’ Cloud

BILD
VERWEIS
INTERPRETATION

Planmeca Romexis® Nutzer

I Jeder, liberall

-
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* Ein fortschrittlicher Dienst fiir sicheren Bildtransfer
* Bilder mit Planmeca Romexis® oder dem kostenlosen
Planmeca Romexis® Viewer laden und ansehen. Auch verfiigbar
fir iPad oder iPhone mit der kostenlosen Planmeca iRomexis™
App fur iOS.
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Digital Perfection’

Mehr sehen. Ndher herankommen. Besser arbeiten.

PLANMECA

Planmeca Oy Asentajankatu 6, 00880 Helsinki, Finnland. Tel. +358 20 7795 500, fax +358 20 7795 555, sales@planmeca.com, www.planmeca.com



REFERENZEN

Hammas NEO

Unternehmerische Initiative,
Freundschaft und Girl Power

/)
hammas

Die private Zahnpraxis Hammas NEO in

Turku, Finnland, ist jeden Tag der Woche
gedffnet und bietet ihren Kunden umfassende
zahndrztliche Leistungen. Die Praxis im Gebdiude
des Gesundheitszentrums NEO wurde im Mai
2011 gegriindet und bedeutete fiir die vier
Zahndrztinnen die Erfiillung eines Traumes.

Die Idee war die Griindung einer Zahnpraxis,

in der der Patient immer im Mittelpunkt steht —

und wo die Arbeit auch Spafs macht. Kiitos
kaynnista

_ P §
I 7 (e MR

Alle acht Behandlungsraume sind mit einem Planmeca Compact™ i ausgerUs-
tet.

4

Das NEO-Hospital bietet moderne Sttihle zur Erholung nach der Behandlung, Die Hammas NEO-Praxis befindet sich im Gebaude des NEO-Gesundheits-
die mit iPads ausgestattet sind. zentrums.

TEXT & FOTOS HANNA KORLIN

enn Maija Arjasmaa, Tiina Ranne,

Kristiina Mikinen und Riikka
Vahtera zusammentreffen, gibt es keine
ruhige Minute. Sie machten ihre Zahnarzt-
ausbildung gemeinsam und arbeiteten viele
Jahre zusammen. Sie hatten aber auch den
gemeinsamen Traum, einmal ihr eigenes
Unternehmen, ihre eigene Praxis zu griinden.
Wir Vier haben immer an einem Strang
gezogen, daher war es selbstverstandlich, dass
die Praxis ein Gemeinschaftsunternehmen
werden wiirde, erklaren sie.

Die Idee brauchte einige Zeit zum Reifen.
Sie arbeiteten alle an einer grofien Praxis, und
daher musste sich das Risiko auch lohnen.
Dann war aber die Moglichkeit einer eigenen
Praxis im neuen NEO-Gebédude einfach zu
reizvoll. ,In demselben Gebaude gibt es vier
weitere medizinische Einrichtungen: Ein
orthopadisches Hospital, ein Zentrum fiir or-
thopidische Rehabilitation, ein Zentrum fiir
Arbeitsmedizin und ein Unternehmen, das
auf individuelle Bediirfnisse abgestimmte
Hilfsmittel verkauft. Und im Geschaftsumfeld
arbeiten 20.000 Menschen, damit war die
Kundenbasis gesichert,” so Tiina Ranta.

Hammas NEO arbeitet besonders eng mit
dem orthopadischen Hospital auf derselben
Etage zusammen. ,\Wir bieten vielféltige zah-
narztliche Leistungen an, daher haben wir im
Haus einen Zahnchirurgen, einen Paradon-
tologen, einen Kieferorthopaden und einen
Prothetiker. Wir behandeln auch Patienten
mit Zahnbehandlungsphobie und fithren
mit einem Anésthesisten und einer Narkose-
schwester des NEO-Hospitals Behandlun-
gen unter Narkose durch,” erklart Kristiina
Mikinen.

,Wir nutzen den modernen Aufwachraum
des Hospitals. Auch die Behandlungsvor-
bereitung und Einstimmung der Patienten
wird vom Hospital iibernommen, so dass sich
die Zahnirzte auf ihre eigentliche Arbeit kon-
zentrieren konnen. Die Nihe des Hospitals
gibt dem Patienten auch ein Gefihl der
Sicherheit,” so Maija Arjasmaa.

Hammas NEO hat auch Erfahrung mit
Zahnbehandlungen aufSerhalb der reguldren
Sprechzeiten. ,Dringende Behandlungen ver-
langen besondere Fihigkeiten: Schnelle Ent-
scheidungen und die Fihigkeit, auf uner-
wartete Situationen zu reagieren. Wir alle
behandeln schon seit Jahren Akutpatienten,
daher wissen wir, wann wir handeln und wann
wir abwarten miissen.”

Von links: Riikka Vahtera, Maija Arjasmaa, Kristiina Makinen und Tiina Ranne

mit ihrer Tochter Annika, das ,NEO-Baby”.

Behandlungseinheiten, Schranke und
Zubehor kommen von Plandent
Maija, Kristiina, Riikka und Tiina arbei-
teten vom ersten Moment an mit einem
Architekten und Innenarchitekten an der
Gestaltung ihrer Praxis zusammen. Sie ent-
warfen auch die Einbauschranksysteme fir
die 8 Patientenzimmer in unterschiedlicher
GrofSe. Die Schrinke wie auch die Dental-
ausrtstung und Materialien wurden von der
Planmeca-Tochter Plandent Oy bezogen.

Die Wahl der Behandlungseinheiten
war leicht. ,Wir hatten alle schon mit den
Planmeca Compact”i-Behandlungseinhei-
ten gearbeitet und beschlossen daher, uns das
Einarbeiten in neue Ausrtistungen zu ersparen
— wir hatten ja schon neue Mitarbeiter, neue
Behandlungsraume, neue Computer und
neue Software, an die wir uns gewohnen
mussten,” erzdhlt Maija. ,Wir dachten dabei
auch an die Wartung und Unterhaltung, und
der Wartungsdienst von Plandent war immer
sehr zuverlassig, erganzt Kristiina.

Hammas NEO nutzt auflerdem den
PlanOrder-Materialverwaltungsdienst von
Plandent. ,Die Materialverwaltung ist etwas,
mit dem man es jeden Tag zu tun hat. Wir
wollen unsere Schrinke nicht voll von fast
abgelaufenem Material haben. Unseren
Assistentinnen gefiel dieser Service wirklich;’
erkldren die Arztinnen.

Unterstlitzung von Freunden

Hammas NEO beschaftigt zehn Zahn-
arztinnen bzw. Zahnarzte, sechs Assisten-
tinnen und zwei Dentalhygienikerinnen. Es
soll noch mehr Personal eingestellt werden.
Eine klare Aufgabenteilung war ganz wichtig;
Kristiina ist fiir das Personal zustandig,

Die Arbelit fir
die eigene Praxis
hat unsere
Freundschaft
gestdrkt.

Maija far die Raumgestaltung, Riikka fir die
Buroarbeit, und ich kimmere mich um IT-
Angelegenheiten;” erldutert Tiina. ,Nattrlich
hat jede von uns von allem ein bisschen
gemacht, aber eine klare Rollenverteilung war
sehr hilfreich”

Die Arztinnen geben zu, dass die Unter-
nehmensgrindung ihnen zu Beginn etwas
unheimlich war. Sie fanden aber immer
Unterstitzung und Hilfe. ,Zum Gluck gerieten
wir immer zu verschiedenen Zeiten in Panik,
so dass die anderen Nothelfer sein konnten;’
sagen die Arztinnen lichelnd.

Ein gemeinsamer Kurs war leicht zu finden.
,Zuerst dachte ich, dass unsere Freundschaft
darunter leiden konnte, erzdhlt Riikka. ,Das
ist aber nicht geschehen — das Projekt hat
unsere Freundschaft sogar noch gestarkt. Wir
Vier haben uns im vergangenen Jahr weiter-
entwickelt und viel dazugelernt,” das sagen die
anderen tibereinstimmend.

Jede von ihnen bestitigt, dass mit der
Grindung einer eigenen Praxis die Traume
wahr geworden sind. ,Vor Jahren habe ich
erkannt, dass ich arbeiten muss, bis ich 60 bin.
Da beschloss ich, die Art, wie ich arbeite, zu
indern. Ich freue mich jeden Morgen wieder
auf die Arbeit," erkldrt Tiina. Alle nicken
zustimmend.
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Produkte von Planmeca werden
lhnen vor Ort von einem Handler
ganz in lhrer Nahe prasentiert.

Finden Sie den néichsten Handler: www.planmeca.com
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